
     

                           Rozkręcamy społeczny biznes!  
 

 

Harmonogram szkolenia  
Tytuł szkolenia: Prawo zamówień publicznych w praktyce dla przedstawicieli podmiotów ekonomii 
społecznej potencjalnych oferentów 
 
Data szkolenia: 25.09.2023  
Miejsce: sala szkoleniowa w siedzibie FRDL Al. Niepodległości 16/9 Zielona Góra 
 
Trener: Tomasz Kowalewski  - specjalizuje się w tematyce zamówień publicznych, kontroli projektów oraz 
funduszy unijnych, jak również kontroli zarządczej i funkcjonowania administracji publicznej. Aktywny doradca 
zamawiających i wykonawców w procesie udzielania zamówień publicznych oraz beneficjentów funduszy 
unijnych w zakresie realizacji projektów. Od 2008 r. trener prowadzący szkolenia z zakresu zamówień 
publicznych, kontroli zarządczej i zarządzania w administracji publicznej oraz finansów publicznych i funduszy 
unijnych. Przez 17 lat związany z administracją publiczną – doświadczenie na stanowisku audytora 
wewnętrznego, wieloletni kierownik komórek weryfikacji wniosków o dofinansowanie projektów oraz kontroli 
projektów w ramach funduszy unijnych. 
 
8:30 -  rejestracja uczestników 
9:00-15:00 – szkolenie  
 
Program szkolenia: 
Aktualny stan prawny 
Opis przedmiotu zamówienia 
1. Wymagania dotyczące opisu przedmiotu zamówienia  
2. Zakazy dotyczące opisu przedmiotu zamówienia 
3. Wymagania i możliwości związane ze stosowaniem klazul społecznych 
Warunki udziału wykonawców w postępowaniu i ocena spełnienia przez nich ustalonych warunków. 
1. Aspekty społeczne w warunkach udziału w postępowaniu 
2. Dokumenty składane przez wykonawcę w odpowiedzi na postępowanie. 
Kryteria oceny ofert 
Tryby postępowania. 
II. Pozycja wykonawcy w postępowaniu o udzielenie zamówienia publicznego  
IV. Umowa o zamówienie publiczne. 
V. Środki ochrony prawnej. 
1. Odwołanie. 
2. Skarga. 
VI. Dokumentacja postępowania. 
VII. Protokół postępowania. 
VII. Przykłady stosowania klauzul społecznych w zamówieniach w kraju. 
VIII. Sposób przygotowania ofert, 
IX. gdzie szukać informacji o zamówieniach 
X. jak przygotować ofertę – praktyczne przykłady.  
 


